ACADEMIC
WORK.

Séaljare med ambitionen att bli KAM hos InExchange!

Information om uppdraget:
Academic Work soker nu en affarsméssig séljare for rekrytering till InExchange. Foretaget &r i en expansiv fas och
ambitionen &r att ratt kandidat ska utvecklas och bli Key Account Manager med tiden.

Beskrivning av foretaget:

InExchange dr Sveriges ledande e-fakturavéxel och deras tjénster anvands redan i 6ver 50 lander runt om i vérlden och
dom véxer sa det knakar. InExchange erbjuder tjanster till foretag géllande formedling av elektroniska dokument, t.ex. e-
fakturor och e-order. InExchange gar mot en internationalisering och finns lokalt representerat i ett flertal lander. P&
huvudkontoret, i nya fréscha lokaler i centrala Skovde, finns i dagsléget 37 anstéllda. For information se:
www.inexchange.se

Arbetsuppgifter:

| syfte att starka upp forsaljningsavdelningen soker vi séljare till InExchange déar du kommer att arbeta med forséljning av
tjanster som tillhandahaller kostnadshesparingar for stora foretag. 1 bérjan av ditt arbete kommer fokus ligga pa
nykundsbearbetning som efterhand kommer att mynna ut i bearbetning av befintliga kunder och merférsaljning. Dina
kunder kommer att finnas bade inom den privata och offentliga sektorn. Foretaget har en 6ppen struktur och informell
kommunikation och arbetar mycket med affarsutveckling. En del resor kommer att ingd i arbetet. Du kommer att kunna
arbeta fran antingen Géteborg (dar foretaget har ett lokalt kontor) eller fran Skovde dar huvudkontoret ligger.

Du kommer t.ex. att:
e  Bearbeta och ansvara for hela saljcykeln; prospektering, offerthantering och avslut
e  Arbeta néra bade forsaljningsorganisationen och de 6vriga avdelningarna inom foretaget.
e  Arbeta med affarsutveckling

For att lyckas i tjansten har du latt for att satta upp hoga mal for sig sjalv och arbetar hart for att uppna dem. Du ar
jobbfokuserad och soker aktivt utmaningar och arbetet resulterar i personlig tillfredsstéllelse.

Vi soker dig som:

e  Har relevant eftergymnasial utbildning t.ex. KY utbildning, IHM eller universitetsexamen helst inom
IT/Ekonomi/Systemvetenskap
e Har arbetslivserfarenhet av forsaljning, minst 6 méanader till 2 ar

Det ar meriterande om du har erfarenhet fran uppsckande forsaljning samt om du har gatt interna forsaljningsutbildningar
pé tidigare arbetsplatser. Det &r ocksa meriterande om du har erfarenhet av att arbeta med ekonomi och/eller IT. Som
person ar du noggrann och val medveten om mal och kvalitetsstandarder. Du talar klart, valformulerat och engagerat i
enskilda méten och sma eller stora grupper.

START: Enligt éverenskommelse med hénsyn till eventuell uppsagningstid
OMFATTNING: Heltid, tillsvidareanstallning

PLATS: Goteborg eller Skévde

LON: Enligt 6verenskommelse med InExchange

KONTAKT: Rekryteringssupporten 031-352 33 96

REFERENS: EMR61296

SISTA ANSOKNINGSDATUM: 2011-12-19

Denna rekrytering genomfors av Academic Work, men du kommer att anstéllas av InExchange.

Intresserad? Skicka in din ansokan omgaende da vi gar igenom urvalet 16pande och tjansten kan komma att tillsattas innan
sista ansdkningsdagen.

Sok tjansten via Academic Works hemsida www.academicwork.se (alternativt skicka CV och personligt brev till
recruitmentgoteborg@academicwork.se)

TEL 020-37 38 40 WWW.ACADEMICWORK.SE
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